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1. INTRODUCCIÓN: POR QUÉ ESTE EBOOK

La ropa laboral ha dejado de ser un simple uniforme. Hoy es parte esencial de la 
estrategia de comunicación visual de cualquier empresa. Este eBook te explica por 
qué vestir a tu equipo con ropa corporativa personalizada no solo mejora la 
imagen, sino también las ventas, la confianza y la percepción de marca.

—

2. LA IMAGEN SÍ IMPORTA: LO PRIMERO QUE VE TU CLIENTE

Tu cliente ve antes al operario, al comercial, camarero, dependiente, que a tu web. 
La ropa que lleva es tu carta de presentación. Una camiseta limpia, un polo con el 
logo bordado, un pantalón técnico bien cuidado… transmiten orden, 
profesionalidad y seriedad.

3. ROPA LABORAL CON LOGO: VENTAJAS COMERCIALES REALES

- Visibilidad constante de tu marca
- Refuerzo de imagen profesional
- Distinción frente a la competencia
- Mayor confianza por parte del cliente
- Posibilidad de hacer marca en movimiento: tu personal se convierte en
publicidad activa

—

—



4. UNIFORMES EN TIENDAS, TALLERES E INSTALACIONES

En servicios de postventa, atención técnica, ferreterías, tiendas de barrio o 
grandes superficies: un equipo uniformado transmite seriedad y confianza. El 
cliente identifica rápidamente al personal. Eso genera orden y mejora la 
experiencia de compra.

—

5. LA ROPA COMO REFUERZO DE MARCA

Un uniforme con tu logo no solo identifica a quien lo lleva. También recuerda al 
cliente quién eres, qué haces y cómo trabajas. Es una herramienta visual de 
fidelización.

—

6. CONFIANZA, ORDEN, SEGURIDAD

¿Te imaginas a un instalador con camiseta de publicidad ajena? ¿O a un técnico 
con ropa de calle? La ropa laboral transmite organización, responsabilidad, y 
refuerza la confianza del cliente. Además, puede mejorar la seguridad laboral.

—

7. CASOS REALES: CUANDO LA ROPA CORPORATIVA MEJORA LAS
VENTAS

- Una cadena de tiendas de telefonía aumentó su ratio de cierre tras implantar
polos con logo para todo el equipo.
- Un taller mecánico duplicó sus reseñas positivas al renovar los uniformes y
personalizarlos con nombres y logo.
- Una empresa de mantenimiento fue reconocida por un cliente nuevo… porque
recordaba el logo en la chaqueta de su operario.

—



8. ¿QUÉ DEBE LLEVAR UN BUEN UNIFORME?

- Logo bien visible, bordado o serigrafiado
- Nombre del trabajador si es atención directa al público
- Color corporativo
- Tejido resistente y cómodo
- Ropa adaptada a la actividad (pantalones multibolsillos, camisetas
técnicas, chalecos, parkas…)

—

9. ¿PARA QUIÉN? SECTORES DONDE FUNCIONA MEJOR

- Postventa y servicio técnico
- Instaladores (luz, gas, telecomunicaciones, climatización…)
- Industria y fabricación
- Tiendas y atención comercial
- Almacenes y logística
- Hostelería, mantenimiento y limpieza

—

10. EL CLIENTE QUE TE RECONOCE, TE VALORA MÁS

Un uniforme bien diseñado crea identidad. El cliente lo reconoce. Lo 
recuerda. Lo asocia a calidad. Es un símbolo silencioso de 
compromiso, de orden y de buen hacer.

—

11. REGALOS TEXTILES Y MERCHANDISING PROFESIONAL

No solo ropa de trabajo. También puedes regalar textil personalizado a 
clientes y proveedores: mochilas, sudaderas, bolsas, gorras, camisetas 
de cortesía… Todo suma en visibilidad y en branding positivo.

—



12. CIERRE INSPIRADOR + CONTACTO

La ropa laboral personalizada es una herramienta de comunicación. Y 
como toda herramienta poderosa, bien utilizada multiplica resultados. 

Haz que tu equipo sea tu mejor escaparate.  
Haz que tu imagen se mueva con ellos.  
Haz que te reconozcan. Y que te recuerden.

Gracias por leernos. Estamos para ayudarte.

Pablo Fúster Cavestany  
info@pablofuster.es  
www.pablofuster.es · www.regalosgifts.com  
Madrid
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